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PROFESYONEL PROFIL

EGITIM FELSEFEM

“Teoriyi sahadaki gerceklerle birlestirmek.”

Dis ticaret kitaplardan 6grenilebilecek bir alan olmakla birlikte, ger¢cek hayatta ¢ok daha farkl
dinamiklere sahiptir.

Bir miisteriyi nasil bulacaginiz kadar;

nasil iletisim kuracaginiz, nasil giiven olusturacaginmiz, nasil teklif hazirlayacaginiz,
0deme yontemini nasil degerlendireceginiz, teslim seklini nasil sececeginiz ve satis
sonrasinda miisteriyi nasil yoneteceginiz de 6nemlidir.

Ben egitimlerimde yalnizca kavramlari anlatmayi1 degil, is hayatinda gercekten
karsilasilabilecek durumlari ve kendi deneyimlerimi paylasmayi hedefliyorum.

Katilimcilarin egitim sonunda sadece “bilgi sahibi” degil, bu bilgiyi is hayatinda
kullanabilecek donanima sahip olmalarin1 amagliyorum.

UZMANLIK ALANLARIM

@ IHRACAT

o lhracata giris ve ihracat siirecleri
e Yurtdis1 miisteri bulma
Uluslararasi satis

Miisteri iletigimi ve ikna

Teklif hazirlama

Satis ve satis sonrasi siiregler

o Ihracat operasyonlari

/ ITHALAT & ULUSLARARASI SATIN ALMA

e Yurtdis1 tedarikci bulma
o Uluslararasi satin alma
e Tedarikei iletisimi

o [Ithalat siirecleri

o GTIP kodlari

o Ithalat mevzuati



o Maliyet ve siire¢ yonetimi

= DIS TICARETTE ODEME YONTEMLERI

T/T — Telegraphic Transfer
Akreditif (L/C)

Odeme riskleri

Giivenli 6deme yaklagimi

e Ticari sartlarin degerlendirilmesi

= TESLIM & LOJISTIK

e Incoterms
e Uluslararasi tagsima siirecleri
e Lojistik operasyonlari

.....

e Saticy, alic1 ve lojistik arasindaki koordinasyon

ULUSLARARASI MUSTERI & SATIS YONETIMI

e Miisteri bulma

o Ik iletisim

o Ihtiyac analizi

Teklif ve pazarlik

Miisteri ikna teknikleri
Giiven olusturma

Uzun vadeli miisteri iligkileri

BENIM ICIN DIS TICARET NEDIR?

Dis ticaret benim i¢in yalnizca iiriin satmak veya iiriin satin almak degildir.
Dis ticaret;

insan tammmaktir.

iilke tanimaktir.

kiiltiir tammmaktir.

dogru iletisim kurmaktir.

risk yonetmektir.

giiven olusturmaktir.

ve en onemlisi, verilen soziin arkasinda durmaktir.

17 yillik yolculugum bana sunu 6gretti:

fyi bir satigc1 iiriinii satar. Iyi bir dis ticaret profesyoneli ise miisteriye, iiriine, 6demeye,
lojistige ve tiim siirece birlikte hakim olur.



NEDEN BENIMLE DIS TICARET
EGITIMI?
Ciinkii ben dis ticareti yalnizca teorik olarak 6grenmedim.

Sifirdan basladim.

Ogrendim.

Uyguladim.

Hatalar yaptim.

Deneyim kazandim.

Gelistim.

Ve bugiin 6grendiklerimi paylasmaya hazirim.

Benim egitim anlayisimin temelinde cesaret, merak, siirekli 6grenme ve bilgi paylasimi
vardir.

Is hayatia yeni baslayacak kisilerden, ihracat ve ithalat alaninda kendini gelistirmek isteyen
profesyonellere kadar farkli seviyelerdeki katilimcilara, gercek is hayatindan 6rneklerle
destek olmay1 hedefliyorum.
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BUGUN: BILGILERIMI PAYLASMA VE EGITME ZAMANI



EGITIMDE HEDEFIiM

“Ben 6grendim, simdi birlikte 6grenelim.”

Dis ticarete yeni baglayanlara yol géstermek, ¢alisanlarin bilgilerini gelistirmek ve firmalarin
dis ticaret siireglerini daha dogru yonetmelerine katki saglamak istiyorum.

Eger siz de dis ticaret alaninda kendinizi gelistirmek, ihracat ve ithalat siireclerini daha iyi
anlamak ve gercek is hayatindan deneyimlerle 6grenmek istiyorsaniz;

TUM TECRUBEM, BILGIM VE ENERJIMLE SiZINLE
PAYLASMAYA HAZIRIM.
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